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Vom Fluch der Karibus bis
zur Musik der Rattenkombo

Die PuppenParade Ortenau kommt mit ihrem Open-Air Tag in ihre Heimatstadt

Lahr (st). Am Samstag, 22.
Mirz, ist es wieder so weit: Die
PuppenParade Ortenau kommt
von 10 bis 16 Uhr mit ihrem
Open-Air-Tag in ihre Heimat-
stadt Lahr. Die Lahrer Werbege-
meinschaft spendiert den Besu-
chern ein tolles mehrstiindiges
Programm frei Haus. Mit dabei
ist auch wieder das Kinder- und
Jugendbiiro der Stadt, das von
10 bis 14 Uhr auf dem Schloss-
platz dazu einlddt, selbst Pup-
pen zu bauen. Nicht immer nur
zuschauen, sondern selber ma-
chen heifit hier die Devise.

Das Programm ist vielfaltig.
Auf dem Baumdeck am Markt-
platz erzahlt ab 11.30, 12.45 und
14. 15 Uhr Uwe Spillmann zur
Freude der Kinder und Erwach-
senen seine wilden Geschichten

Szene aus dem Stiick , Varieté Olymp*: Im Schlachthof wird es vom

Hohenloher Figurentheater préisentiert.

vom Fluch der Karibus und vom
Furcht erregenden Graf Pom-
me de Terre, Spillmann ist ein
Meister der Publikumsbeteili-
gung. Das Ensemble PasParTout

,Verhandlungen gewinnt man
im Kopf", sagt Frieder Gamm.
Wie das funktioniert, verrat der
Verhandlungsspezialist nicht
nur in seinem gleichnamigen
Buch, sondern auch in Inten-
sivseminaren. Aufgrund der
Nachfrage nach seinem Vor-
trag beim Marketing Club Or-
tenau bietet er nun auch eine
solche Schulung am 8. April in
Durbach (Infos unter www.fgg-
training.de, 0711/96666300)
an. Wir sprachen mit dem Ver-
handlungsprofi.

Was sind die drei groBten Feh-
Ier, die bei Verhandlungen iibli-
cherweise gemacht werden?

Der groBte Fehler tberhaupt
ist, dass wir viele Verhandlun-
gen fiihren, ohne tberhaupt
zu merken, dass wir in einer
Verhandlung mitten drin ste-
cken. Damit entfdllt namlich
die Grundlage des Erfolgs:
die Vorbereitung auf eine Ver-
handlung. 80 Prozent des Er-
folgs werden in der Verhand-
lung definiert. Sie legen da fest,
wie dick das Eis ist, auf dem sie
sich wahrend der Verhandlung
bewegen. Gute Vorbereitung
bedeutet dickes und sicheres
Eis, diinne Vorbereitung birgt
die Gefahr des Einbruchs. Und
dann kommt situatives Impro-
visieren. Kann gut gehen oder
eben auch nicht. Reine Gliicks-
sache. Der Fehler keiner Vor-
bereitung birgt noch weitere
Nachfolgefehler: Es werden
keine Ziele definiert und auch
keine Strategie und Taktik.

Was gehdért unbedingt zu einer
guten Vorbereitung?

Im Gesprach mit

Foto: Veranstalter

macht ab 10.30 und 15.15 Uhr
auf dem Sonnenplatz als Rat-
tenkombo StraBenmusik. Au-
Berdem mit dabei: Das Chaus-
seetheater aus Schweighofen,

das um 12 und 14.30 Uhr im Q
14 beim Café Burger mit zwei
Stiicken gastiert: einem gro-
Ben Stiick mit Riesen-Zoff, und
einem kleinen Ei, das in einen
Rucksack passt. Doch bereits
vor dem Samstag wird Beson-
deres geboten. Zweimal gastiert
das Hohenloher Figurentheater
bei der diesjahrigen PuppenPa-
rade Ortenau mit ihrem Stiick
.Varieté Olymp": so am Don-
nerstag, 20. Mérz, ab 20 Uhr im
Lahrer Schlachthof. Prasentiert
werden Varieté, Zirkus, Ma-
gie, Akrobatik, Feuershow und
Clownerie — Die ganze Pracht
des Kiinstlerlebens wird auf der
Biithne, dargestellt von Mario-
netten, denen die beiden Figu-
renspieler Johanna und Harald
Sperlich Leben einhauchen.

Frieder Gamm

Gute Vorbereitung
bedeutet dickes Eis

Innerhalb der Vorbereitung
werden folgende drei Aspek-
te tangiert: Definition der
Ausgangsposition,
Ziele festlegen und
Strategie und Takti-
ken entwickeln. Die
Ausgangsposition
legt fes, wie meine
Position fiir die an-
stehende  Verhand-
lung ist. Wer hat die
Macht, wie sind die
Marktgegebenhei-
ten und mit wem habe ich es
zu tun? Mittels Profiling lasen
sich im Internet viele niitzliche
Informationen tber sein Ge-
geniiber finden und analysie-
ren. Wenn ich die Ausgangs-
position analysiert habe und
die Machtverhéltnisse kenne,
dann komme ich zum zweiten
Schritt: Festlegen der Ziele.
Ziele brechen sich herunter
auf Minimal- und Maximalziel.
Beide sollten wenigstens mess-
bar und erreichbar sein. Das
Minimalziel wird mittels eines
Worst-Case-Szenarios" auf
deutsch ,Plan B" abgesichert.
Wenn die Ziele stehen, dann
kommt der letzte Schritt der
Vorbereitung: mittels Taktiken
lassen sich die ausgewéhlten
Strategien in einzelne opera-
tive MaBnahmen umsetzen.
Dabei unterscheiden wir fol-

Frieder Gamm

gende vier Strategien: Druck,
Partnerschaft, Ausweichen und
Nachgeben.

Was mache ich, wenn
bei dem Termin dann
pléotzlich alles ganz
anders ist, als ich es
gedacht hatte?

Dabei hilft uns die
sogenannte  Meta-
Ebene: eine Art Vo-
gelperspektive,  die
uns eine unemotio-
nale und objektive Betrachtung
der Situation erlaubt. Die erste
Entscheidung ist die, ob ich
die Verhandlung tberhaupt
weiter fithren kann oder moch-
te. Sollte ich nichts erreichen
konnen oder sogar die Gefahr
laufen zu ,verlieren", empfeh-
le ich mittels Strategie ,Aus-
weichen" aus der Verhandlung
auszusteigen. ,Kurze Pause”,
,muss ich erst noch klaren" bis
hin zu ,mir ist unwohl” sind
Moglichkeiten, innerhalb einer
Verhandlung auszuweichen.
Es konnte sich aber auch emp-
fehlen, seine Vorgehensweise
wie folgt anzupassen: statt um
Ziele weiter zu verhandeln,
konnte ich das Gesprach da-
zu nutzen, moglichst viele In-
formationen zu erfahren. Was
sind die Ziele meines Gegen-
libers, was motiviert ihn, wie

geht er in Verhandlungen vor,
was flir ein Typ ist er und viele
weitere Informationen kann ich
durch fragen, zuhoren und be-
obachten bekommen. Ich darf
nur eben keine Festlegungen
mehr treffen, die mir schaden
koénnen. Das Ziel meiner Ver-
handlung ist dann eben , Infor-
mationen sammeln" statt wie
bisher zum Beispiel , den Preis
zu senken"”.

Was erwartet Teilnehmer bei
IThrem Seminar — etwa am 8.
April in Durbach?

Wir werden uns mit den wich-
tigsten Elementen der Ver-
handlungsfiihrung beschafti-
gen. Das Ganze wird sehr inter-
aktiv sein, so dass alle Teilneh-
mer mit einbezogen werden.
Jeder hat die Gelegenheit, mit
eigenen Fragen und Fallen
Antworten und Feedback zu
bekommen. Die Beispiele, die
ich verwende, sind wie in mei-
nem Vortrag aus dem echten
Business- und Privatleben und
sehr praxisorientiert. Im Vor-
dergrund steht die Umsetzbar-
keit der vermittelten Inhalte.
Die Teilnehmer werden nach
dem Seminar (noch) professio-
neller verhandeln konnen.

Wann haben Sie zuletzt eine
Verhandlung verloren?

Das war erst vor ein paar Tagen
in einer Verhandlung mit mei-
ner achtjahrigen Tochter Paula.
Sie beherrscht es perfekt, mich
sédmtliche Regeln der Verhand-
lungskunst missachten zu las-
sen: Unvorbereitet und emoti-
onal verliere ich da immer wie-
der... ag
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lte Stiihle
neu beflechten

In unseren Werkstatten
bieten wir die professionelle
Erneuerung defekter
Stuhlgeflechte an.

VReha

GESELLSCHAFT ZUR FORDERUNG
PSYCHISCH KRANKER mo -aomeimnits

Ein Unternshmen der Johannes-
Diakonie Mosbach

Reha Werkstatt (WfbM)

hilzinger Bauherrentag

05. April 2014 von 09.00-16.00 Uhr

im Fenster +
Tiren Center
Willstétt-Sand

Informieren Sie sich bel
einem Friihstiicksbuffet
zum Thema Fenster +Tiiren

Fenster-Fachvortrag 11.00 Uhr
Energieeffiziente Fenster
Bauherren-Frithstiick | ({18 lelel=lE =t late e N E0]oE

ab 09.00 Uhr Weitere Infos unter www.hilzinger.de

hilzinger GmbH Fenster+Tiiren ¢ Sander StraBe 5
77731 Willstatt-Sand e Tel.: 07852 /9335-0

hilzinger GmbH Fenster+Tiiren ¢ Alte BahnhofstraBe 10/4
77933 Lahr * Tel.: 07821/99615-15
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Schwarzwiilder Hof in Seelbach

. Einzelunterricht

. Kinderschwimmkursab 5 J. 150 €
m Kleinkinder mit Eltern1—5]J. 80 €
| Erwachsene- + Jugendliche-Schwimmkurse 160 € -
“ Aqua-Gymnastik mit KK-Zuschuss bis 80 % 90 €

Anmeldung und Info jederzeit - auch Sa. 0033.388.379.864

AFC Lahr Mmer

Trvmu / Probetraining

am Freftag, den 21. MEFZ laden wir Sie
von 14.00 bis g, 21.00 Uhr recht herzlich zu
einer kostenlosen, professionellen

Beratungfler Modefirma Lassen Sie sich
i et sinsm Glas Skt
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Inh. Gabriele Hermann 17
Hauptstr. 43 - 77716 Haslach
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Das Balu-Team freut sich auf Ihr Kommen!

Balu

Kunst & Mode

Wir suchen zuverlassige

Zustellerlmne“

fur Verteilgebiete in:

Unterharmersbach
Wolfach/Oberwolfach
Zell a.H.

Gutach
Hausach
Hornberg







